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ا أن تكون ... عِ  د ما ت اتك    ش ح

ب صغ سهل القراءة   كت

ن ذ مة  و ول   ق

   



 

 تحذير

تابهذا  موجب قانون حق المؤلف والحقوق المجاورة ال ة  خضع للحما   .هو عمل 

ه  ح  تابالاستخدام غ الم ة لل عرض الجا للعواقب القانون   .س

ة غرامة .قانونوفقا لل عق ت ، أو  السجن لمدة تصل إ س ة عاقب  ل من القانون  مال  117و  116، 

ل أو إعادة الإنتاج غ  سج ه وال ــــع غ المرخص  من قانون حق المؤلف والحقوق المجاورة ، والتوز

  .المرخص بهما ل عمل شخص آخر

تاب تعود إ حمودة حقوق ة لل س  المؤلف وحقوق المل جي  ج



 

ات  المحت

  المقدمة

ة المليون    عقل

ف تكون منتج وفعال؟   ك

 فن البيع والاقناع 

ف  م ك صنعون المال ح و اء    ؟ ائموننالأغن

  

   



 

  المقدمة

س اء؟ اءلهل  ن لم تحصل ع ال وعك الخاص ول دء  م ت ال ف تصبح ثري؟ هل ج   ت يوما ك

س اء؟ اءلهل  فكر الأث ف    ت يوما ك

اء؟  ة ال يركز عليها الأث ا يوما ما؟ ما  المهارات الأساس    هل من الممكن ان تصبح ث

اء او أي  عتها سوف تحقق  ءان النجاح او ال قة خاصة ... وخطوات ... اذا ات ه له ط تطمح  الوصول ال

جة ...    تلك الن

مكنك عمل ذلك القالب ... اذا عرفت  ضا  ك ... انت ا ستطيع عمل قالب ال اخ الماهر الذي  مثل الط

ك .  قة تطبيق تلك المكونات ... سوف تحصل ع قالب من ال ن المكونات اللازمة وط س. ول بنفس  ل

ستطيع ان تحصل ع  تحقيق ستطيع سوف ومن المعلوم انه ,الطعم والجودة جة ... وسوف  نفس الن

ط نفس الطعم ... مع المحاولة والتكرار  ل السكر و مرة تض عدها مرة تقل سوف تحصل ع مقدار الملح و

  نفس النتائج تماما 

ك  عط تاب  ل المكونات و الوهذا ال اءخطوات اللازمة ... لتحص   ال

دء  تعلمها ك ال جب عل م المهارات ال  ان مجال عملك...  ...وا  مهما 

تب  مملةطالة المقدمة وجعلها ب  لن أقوم ا ال ان لأن   أعرف  ...مثل  عد أن سوف اخت قدر الإم  

ضه مكن تع د الذي لا  تاب سوف تعرف أن الوقت هو الش  الوح  ...  قراءتك لل

ل عدد ساعات العمل   الأسوأ   والش   ... أننا نتقا  المال مقا

  

ة المليون  ل نظام لعقل دأ بتجه  وت   دعنا ن

  



 

  

  

  

  

  

  

ة المليون    عقل

  

  

  

  



 

( قة التفك   (ط

فكر ف  اء ك   ؟الأث

قة مختلفة جدا  عن ط فكرون  اء    أن جميع الأث
ً
قة  دعنا نتفق أولا فكر بها الط فكرون  . ا  ال  ال  هم 

حصلون ع النتائج ...  قة  التفك  جة تلك الط  منظور مختلف جدا تماما ... ون

ه(... ما أود ان أقوله جة" ن "وضعك الحا الآ ما أنت عل ك السابق مما أدى ا الن ب تفك س  و 

ة  )الحال

ار تولد المشاعر ب أن الأف س ة( وذلك  ة او سلب جاب انت مشاعر إ  ) سواء 

  والمشاعر ستولد الأفعال

جة    والأفعال ستؤدي ا الن

د لام ج ساءل  الأن قد   جب ع  أن أفكر؟  ت ف  جب ع  أن أفعل ؟ ك ن ماذا    ول

اء و ة اتجاه ال ك السلب قة تفك   تغي  ط
ً
ك أولا ة يتوجب عل ة المال اء والح س لتحقيق ال  اذا كنت 

ك او من العائلة طة  ئة المح ة سواء من الب س ار مك  ...  الأموال ,وتلك الأف

 ..مثل

ي السعادة - ش   المال لا 

  المال   -

اء -   لصوص  الأث

  المال لا ينمو ع الشجر -

جعل  شخص س    الخ -   ...المال س

ـ دلها  ار الأن  ...اس حذف تلك الأف ك   ... عل

ي السعادة - ش  (ش مؤكد)  المال 



 

ارات - ك الخ عط  المال 

ة - منحك الح   المال 

ن الخ - ك مقدرة ع مساعدة الأخ عط  ...  المال 

ة اتهم الماد عانون من وظائفهم وح اء و 94 %ممن هم    ...  هناك فقط 6 %أث

اتك وعن عملك ...  اح وانت غ را عن ح ل ص د ءفعل  أ داأن تذهب  ال ذلك توقف عن اللوم ا  أ ح

دة حاول ان تقدم  اء جد مة للعالم ...  يذ ءبتعلم أش  ق

عد ة قراءتك  أنا لن أقوم بوعدك  س ه سوف تكون  قت ماف ن اذا ط تاب أنك سوف تصبح ثري ول  لذلك ال

  تصبح واحد منهم. ة  لاع  نجاحك

؟ اء تأ  من الـ 6 %أو من الـ 94 %من عامة ال ة عن المال والأث ار السلب  دع  أسألك هل معظم تلك الأف

د ا ذإ ارك من ةراقم أ ا   نالآ ذ أف

  المتأملون...الحالمون فوق السحاب

ار ا مشاعر ومن ثم ترجمتها ا أفعال ...  ل تلك الأف جب تح ك ...    التفك وحده لا 

اء  ...فقطوالتفك   جلسات التأمل  كتفون فقط  اذا كنت من الأشخاص الذين  ان تجلس  لتحقيق ال

ة تط و  جاب ساقط  ...وانا تجاه المال  الإضاءة و فكر ب  و تأمل  ...وتقول   نفسك"  :نعم أرى المال ي

د جدا    سع

ل اتجاه أ  المال من  ك المال وس ساقط عل   ... ظنا  أنه سي

جب ان تضعها  الفعل  ك المشاعر (السعادة)  دة وولدت لد قة ج ط د قد فكرت    هنا ج

مثال   دع  أوضح لك الأمر 

د أن تحصل ع جسم رشيق ومثا  ك  أن تجلس وتتط ... اذا كنت شخص تعا  من السمنة وت  هل 

عة ات  ل يوم وج ل   ؟ !!! الأضواء وتتأمل؟  و  نفس الوقت أنت مازلت تذهب وتأ

ذ ا ه   التنف د ان تصل ال  لآنفقط ضع ما ت

ا د جة ال  ت  لتحصل ع الن



 

لمعوقات   المشاعر ا أفعال  تح

ة والتأثر . 1 ه   الغ : طور ثقتك بنفسكراء   الحساس ده انت  آءأر لا تأ ختلف عن ما الناس ما ت

دون  . هي

ك . 2 ج من دائرة الراحة الخاصة  قه موجود خارج دائرة الراحة.. لأن الخوف من التغي  :اخ د تحق  مات

 .  والأمان

ل( عدم اتخاذ القرار . 3 ف تكون شخص التأج ): تابع القراءة وستعرف الجواب  الفصل الثا ك

  منتج

ه - . 4 تب ال  تقرأها هو ما سوف تصبح عل ئتك وال تب : الأصدقاء الموجودون   ب ئة وقراءة ال  الب

دالثلاث سنوات القادمة     د نالآ أا أشخاص ناجح  وا جابي  و أشخاص إ حاطة نفسك  قراءة أب  

ل شهر ع الأقل  . كتاب 

ب:  .5 انص  ورقة ال

ث  من الناس شون    ال ف اصبحع ــــع ,ك ــح ال ف اخت تلك المسافة ثري  وهم ال ع وقت ؟ ك    ا

ث  من الناس شغل عقول ال ار  ضا هذه الأف ي ا ما شغلت تفك ن دع  أقول ...   لك  ول

ث   ...لماذا؟ ال ت  او 3 سنوات  عد س ب أفلسوا  انص   أن معظم من رحو جوائز ال

ة من المال ات كب م ف تدار  عرفون ك  لانهم لا 

اء د من الأث ل سمعت عن شخص ثري ب  ثروته بنفسه و اعلن افلاسه ؟ نعم يوجد العد ن   ول

ادة عنها  ... أعلنوا افلاسهم ا وز دوا أموالهم ال  فقدو قوا مفلس  معظمهم اس ن لم ي  . .. ... ول

ف ولما  ؟ ذاك

 لأنهم صناع المال 

ف  صناعة المال) ك ان تكون مح جب عل ) 



 

اء  انظر ا مثلث ال

 

 

 

  

 صناعة المال -1

فا    صناعة المال ك ان تكون مح   عل
ً
ستطيع أن( أولا دون مال  ..لن  ستطيع أن تجلب المال   اذا لم 

ك مال ان لد     ) تجلب المال ح  لو 

ف مهاراتك  : صناعة المال ة تع توظ  علمك  كسب و تحقيق المال و الشخص

د انك ساءل  أنا متأ فا    صناعة المال؟ ت مكن ان اصبح مح ف    ك

ما أنت مهتم جب ان تعرف ف ة  ... ق مهاراتك الشخص ل عا من  ,  ستصنع المال عن ط لتحصل ع مقا

  المال 

ماذا أنا مهتم ؟  ن لا اعرف  سأل ل د ... س   وانا اعرف ان العد

شف  ك ان تجرب ح تك جب عل اء ...  ث من الأش ع انك لم تجرب ال  ماذا انت مهتم. وهذا 

دء ثمار إ جانب المهارة ال  انت مهتم بها  اس ن    نقودك ع نفسك لتن  مهاراتك   ذلك المجال ول

ورة جدا  دا واذا اردت  هناك مهارة مهمة و ستغنون عن تلك المهارة أ ل شخص ثري وهم لا   ان تحقق ل

اء فها  ال ك ان تتعلمها وتح ستطيع أن تحقق )مهارة البيع وفن الإقناع( و  جب عل دون تلك المهارة لن   

اء حول(.  ال ط الذي س   )ما تعلمته ا مال و الوس

المال صناعة س / كة   خاص بز  

ثمار  الاس

1 2 

3 



 

ك  -2 س الخاص  كة او ال  بناء ال

س دء   فتح ال مكنك الأن ال ه  ف   المجال الذي تهتم  ف مهارة البيع وفن الاقناع  ...وتح عد ان تح  

قا  ك   المجال الذي درسته سا ادلون وقتهم   وتوظف مهارات وتوظف مهارتك   الخاص  أشخاص ممن ي

د من المال  المال   كتك...  ...  لتحقيق الم  ل

ثمار -3  الاس

مكنك ق  ن السا عد تحقيق العن ثمار ...هنا سوف تكون واثق ولن تخاف ان تعود ا و دء   الاس  ال

ثمارك   ...معظم الناس فتك اذا ما خ اس دؤون وظ ني دون الاهتمام ا العن ة  ا ثمار م  الاس

ق    . السا

ثماره مثال:  اس لغ من المال وقد تقوم  كون معك م خسارة  تضطر  مجال العقارات قد قد  ا بيع عقارك 

   ذلك المال اذا احتجت 

د ن لو  المر أول ستطيع ان ات  حاجة ا المال و اء ... لن تكون  ثماراتحل الأو من مثلث ال   كتدع اس

  ح تنمو ... 

و الوقت المناسب لاقتناص الفرص) ارات والأزمات    (وتذكر دائما  مع وجود الانه

ها الأثراء ... من  متل اء الثمينة ال  ل الأش   و

  ساعات فخمة 

ار  ت ... الخ س   ات فخمة مثل الرولز رايز , ب

عد  احج لها تأ  ثمار  أر   اتالاس

س   كة ول     المراحل الأو من صناعة المال و بناء ال

ثمار مهم جدا ...    الاس

ينة تضع فيها أموالك لتضاعفها  ضا تح المال و مثل ما   وا

ثمار المال؟  ح الاس ف  سأل ك   قد ت



 

لغ من المال  حسا مة لها تتأثر  اتكاذا كنت تملك م ة انها مجرد قطعة من الورق لا ق   البنك

مة  ست ذات ق التضخم وقد تصبح يوما ما قطعة من الورق ل   اقتصاد الدولة ... 

ب ائك من الذ ثمرت تلك الأموال  عقار .. أو أرض أو  س ن اذا اس   ول

ارات  مة ذاتها مهما حدث من أزمات وانه الق   فإنها سوف تحتفظ 

  

ل المثال:    ع س

ا   2010منذ عام  ستطيع ال ا كنت  ـ  سور ة  100ء  ة سور   ل

اص .. لحد    مرات 10تعرفة ركوب ال

حت الـ  مة  100أما الأن ... أص ست ذات ق   ل

اص لمرة واحدة  ي تعرفة ركوب  ال ش حت    أص

ة المال  ثمار وحما ة الاس م أ حه  د توض   اظنك الأن فهمت ما ار

   



 

مة   الق

م جب ان تتعلمها ذات ق اء لا نحب ان نتقا جب ان تكون المهارة الذي  أث ة تقدمها للعالم ... فـ نحن 

جة...  الن الساعة إنما نتقا الأجر  جهد  اجرنا  ك مليون دولار لأنك تعمل  عط لةل العالم لن   ساعات ط

ل ش  تقدمه ذ ك المليون دولار مقا عط مة والعالم  اتب   ق ل المثال إن  هرسائل ... ع س ع اذا  ب

ة رسالة  هاردت كتا ع كة  ب حساب عدد الساعات ال عملتها ... إنما ما ل أتقا المال ع ... فإن لا أقوم 

تب رسالة  النتائج هقد ا ع ع ب ع او رما اثن ... لا يهم ... طالما ان الرسالة الب عات  ة أسب ستحقق أع المب

مة اتقا  ل تلك الق عات لذلك مقا ات) ان احقق لها اع المب مة ال اقدمها لل قدر كب من (تلك الق

 ... المال 

قة لا يركزو اء   الحق قدومنها للعالم  ونجميع الأث مة ال  سوف  ن يركزون ع الق   ع المال  ...ول

مة ال الق حث عنك    ستقدمها فكر    والمال سوف ي

د الا مها للعالم ؟  ءن ا د تقد مة ت  التفك أي ق

ام   الإل

عض المواقف مع أشخاص كنت أظن أنهم اقل م  انت توجه  اء كث من الأوقات  قو  ذ نهم س ول

دء   إن ا النجاح ... وكنت اجلس وافكر  لما ا ن  الاجتهاد ول الدراسة و وعأقوم  ن ذلك  م افشل ول

دء   وعهالشخص  ب ؟  م عد شهور سمعت عن نجاحاته ... فكرت ما الس ام ....      و   انه الال

ل م  تواجد تحت تلك الأرض ان هناك أرض   تخ ة ... و بكب   م ...  100عمق  ذ

عد  ه ... و ان والحفر ف أخذ م م ستقول ... لا يوجد ذهب  المنطقة ال انا  20حفر  ستقوم 

عد حفر  50وتتحرك   فيها....  الحفر و دأ  ضا لا يوجد ذهب...  40م ا الأمام وت   م تقول هنا ا

الحفر  50وتتحرك  الذي تعتقد  جاء شخص اخر  م وتقول لا يوجد ذهب ...   70م أخرى وتقوم 

عد حفر  اءا منك .. ذ انه اقل  الحفر والحفر والحفر لم يتوقف .... و دء  انه ... و م  100اختار م

  حصل ع الذهب 

م ...  مة ...  افعل ... ال ل صحيح ...قدم ق ش  فكر 



 

  

  

  

  

  

  

ف تكون منتج وفعال؟  ك

 

  



 

ان ناك ع ما :  انأساس ن اء و ه الأث    يركز عل

   الإنتاج -

تقدرة الوصول ا ا عدد من الناس   - )ن: (س   اوله  الفصل التا

ف تكون منتج؟   ك

م  وقتك ح تكون جب ان تتح م  نفسك ... منتج  جب ان تتح م  وقتك    . وح تتح

عتمد ع انتاجيتك    ... دخلك الشهري 

  نفس مدخو الشهري  سوف تحصل ع مثل انتا ان انتاجك فإذا  

ان انتا مثل انتاجك سوف احصل ع مثل      مدخولك الشهريوانا اذا 

  لمة منتج ؟  هما اقصد

ل علمك ومهارتك ووقتك ا    مال اختصار  تح

ثمار  ارة عن اس اة هو ع ه  الح  ان تعرف ان جميع ما تقوم 
ً
ك أولا جب عل   ح تكون شخص منتج 

ل المثال :    ع س

دة  ثمر وقتك لتحصل ع صحة ج س م فإنك    اذا اردت ان تذهب لنادي الج

ثمار ...  الداذا اردت ان تق وقتك مع الأصدقاء ف ثمار  راسة ذلك اس ثمار ... العمل اس   اس

ثمار طوال الوقت  ه اس   اذا جميع ما نقوم 

ثمار مشاهدة ف   لم اس

ثمار  ديو اس   ألعاب الف

ن  ثمار وقتك  أيناحذر ول اس   تقوم 

ساوي المال    الوقت لا 

  الوقت أثمن من المال 



 

ل الحصول ع المال  فة مقا يع وقتنا  وظ   وللأسف نحن ن

ستحق وقتك ؟  م من المال    دعنا نرى 

ضا كذلك ...  عمل منقو دعنا  طة ... أعلم انك تكره الحساب و أنا ا س ة  ة حساب   عمل

عمل  ة السنة ان تقوم  لغ الذي  مليون دولار  1000.000لنقل ان هدفك  نها دهاو اختار الم    ت

ل وس و  ش   ساعات  اليوم  8انت  تعمل 

ام   يوم  220العمل  السنة  وعدد أ

  

8 ×  220 =  1760  

  

  ساعة  1760 عدد الساعات  السنةع  1000.000قسم 

ل سنة وقسمه ع عدد ساعات العمل  السنة  د ان تحققه  لغ الذي ت م الم   قم بتقس

1000.000 ÷  1760 = 𝟓𝟔𝟖. 𝟏𝟖 

ـ  ا اشخاص منتج طوال اليوم نولأننا ك لس ب الرقم      3ن

568.18 × 3  =1704.54  

ل ساعة  لفك من وقتك أي    دولار  1704ت

اء فارغة ... لعب ... مشاهدة تلفاز ... الساعات والساعات ع  م عدد الساعات ال اهدرتها ع أش فكر 

قات الهاتف ...   (محرقة الأموال)تطب

ل مشاهدة ذلك الف فكر بهذا الأسلوب...  من الأن فكر  لاي  فكر  ... لمق ل ان تلعب ال ق
شن     ... ست

ستحق دائما  اسأل نفسك ه الان    ل ما أقوم 
ً
  ؟ الساعة دولار  1704 فعلا

العمل في عدد أيام  ساعات العمل في السنة عدد ساعات العمل في اليوم 
 السنة



 

ضا ما  م الف  وتذكر ا اتك"قاله الدكتور إبراه أنها آخر لحظة  ح ل لحظة و   . "عش 

ة ...  ة الأهم ضا أمر آخر  غا  وأ
ً
ساعد    دع اسألك سؤالا م مرة حاولت ان تعمل و

  دون ان تتقا الاجر؟أشخاص 

شعر  لدم الراحة  طلب المال علماذا تخجل و   ؟من خدمة ما قدمته مقا

ب    الس

م ولا تقدر وقتك  لان   ك لا تح

دأ الان بتقد ر وقتك ... يا  

ث من المال  لفك ال  وقتك 

ما  تلك الأمور لا تكن   ما  وقتك  ك لا تكن ك  

ضا  ل من أجلهم أ  أنت لا تتقا المال فقط من أجلك .. 

قدرونلأنهم  ة  س كونون أ جد ضا ذلك ... س دفعون المال ا عندما   

اء ... ال تأ  دفعوا الناس لا تقدر الأش حصول عليهاالمال للالمجان لانهم لم يتعبوا ولم   

م    طر كن أنت المس   ... عوامل لإدارة نفسك ووقتكالأ

ك ان توقف جميع الازعاجات ال تعيق - قك جب عل ه ... لا تكن  ط د الوصول ال انت لتحقيق ما ت

طرة...  ال تحت  ساب  لما استلمت اشعار عس سبوك  -الوا ل  -الف ك  ل ت م دأ  ءالا المراسلات  وت

شعر واضاعة الوقت  د عندما عليها فقط  اطلع... أوقف الإشعارات  الهاتف ... لساعات دون ان   أنت  ت

دون ذلك . ذلك ...  س عندما هم ي    ل

ب ع الهاتف  - جة او فائدة لك لا تج متد دون ن ث الذي قد  سال  الحد ة دون الاس مكنك الإجا (أو 

ة ع الهاتف ... ل ل المثال الإجا مكنك ع س جة)    ساعات دون ن

ـ  - ك لتغطيته  ه ...  لم  د الت ع الذي ت   دقائق ؟  5أهلا فلان ... هل الموض
  لاء ...  -
مكنك الاتصال   الوقت الفلا مع السلا  -   مة. اذا  



 

  

 

  

  

  

  

  فن البيع والاقناع 

   



 

  لماذا فن البيع؟

س  ق الهاتف ل ل شخ او عن ط ش جة  الجهد البيع سواء  اء... ون ل لل د ع العم والإلحاح الشد

د والإلحاح غلاق سماعة الهاتف اذا كنت تحاول البيع   للضغط الشد قوم ب ل منك او  يهرب العم

  الهاتف.  ع 

ك ان و  ,هو فن وأسلوبالبيع مهارة  ف تلك المهارةجب عل   ,اذا اردت ان تنجح  أي مجال تح

دة ال ستحول ما تعلمته ا أموال.  انها    المهارة الوح

  

  مثال: 

ة بيع)  من الشوكولا  (تلك عمل
ً
دلا ل التفاح  أ أن  د ان تقنع طفلك    . عندما ت

سب  ف انك الشخص الأ لة عمل لتقنع مسؤول التوظ فةعندما تذهب لمقا ة بيع)لتلك الوظ   . (تلك عمل

ات  البيع والاق عمل   ناع  دائما ... اذا نحن نقوم 

ــــخ  اع  التار   الهاتف  أعظم اخ
حة لاستخدامها" قة الصح مكن ان تصنع منها ثروة اذا عرفت الط   "الهاتف من أقوى الأدوات ال 

 ... ل م   تخ

ف الهاتف لبيع المنتج او الخدمة ال تقدمها؟     م من الوقت والجهد والمال ستوفر اذا استطعت توظ

متلك هاتف شخ  ل فرد  نا الحا   .... الان و ع

ف الهاتف لصنع المال95 هناك ب  % من رجال البيع الذين حاولوا البيع ع الهاتف استقالوا عن توظ س

حة عدم معرفة  قة الصح المةالط حدث خلال الم ط لما س   ... وعدم التخط

  ذلك.... 
ً
لا ة البيع مما تتألفدعنا نتعمق قل  ؟ عمل

سي  تتألف من    : قسم رئ

  . )النف داخ (القسم الأول الجانب ال . 1

: الجانب الخار  القسم الثا  . 2 ضا ا قسم نقسم ا  و

o ح الأسئلة   فن ط

o  اضات   ك الاع



 

  تلك الجوانبتمثل  ال انظر ا تلك الشجرة 

  

  

  

  

  

ر ملاحظة ل : مهما حاولت من تط اضات العم ح أسئلة وك لاع ة البيع الجانب الخار من ط ستطيع تحقيق عمل   لن 

 اذا لم تقم  
ً
ك أولا ة البيع الجانب النف ع  ال و الأساس والجذر لعمل   لأنه 

  : الجانب النف 

تكون من: هو الأساس و     و

ما تقدمه : الصدق . 1 ك ان تكون صادق ف ان المنتج الذي تقدمه عل ل اذا  صب  مصلحة العم وما 

ل نعكس ضدك  المستق ل لا تحاول إقناعه لان ذلك س قدم منفعة للعم شف  لا  ك او رما 

ــهرب منك ل عدم صدقك و  . العم

النفس . 2 ل م اذا اردت ان تذهب نحن نحب الأشخاص الواثق من انفسهم ونثق بهم : الثقة  .. تخ

ه ثقه بنفسه ب لا يوجد لد ب ( وذلك الطب قوله للطب لام) لا اظنك سوف  ولا  ما  ال يتلعثم 

ب مرة أخرى ا  . تذهب ا ذلك الطب النفسوغال انك تفكر أو  عدم المعرفةتأ من  عدم الثقة 

قة خاطئة ت ا  مثال:  ط ل ما اذا ذه ب له الازعاج ...  وحاولت عرض  عم س منتجك رما 

ك التفك  قة يتوجب عل لة ما  كانه يوجد لد : بتلك الط حل مش ل لدىمنتج س   ... العم

ذلك.   د  كون سع ل س  والعم

المنتج المعرفة .3 ا وعيوب ومنافعوالثقة  يع منتج دون معرفة مزا مكنك ان ت يع : لا    ... ما ت

جب ان ضا  تكون و المنتج  ا لو واثقا  حصل عليها العم ك ان تدرس وتغ  ,النتائج ال س عل

عه.   جميع جوانب المنتج الذي تقوم ب

 الجانب النفسي

 الجذور 

 طرح الأسئلة

للسيطرة على المرتكز  هو
 الحديث

 كسر اعتراضات العميل

المرحلة الأخيرة قبل إتمام 
 عملية البيع 

الخارجيالجانب   

 بنية الشجرة



 

ةعدم  .4 اسب الماد ة: الس والتفك  الم اسب المال الم التفك  وهذا من ا الأخطاء  لا تقم 

قع فيها رجال البيع  د  الذي  مة ال ت ذلك ع المستوى اللاوا ركز ع الق شعر  ل س لان العم

ل   . ان تقدمها للعم

   : الخار الجانب 

ح الأسئلة  .1   : ط

ح الأسئلة هو  ط قوم  م الشخص الذي  تح المة الذي س    مجرى المحادثة او الم

ة  س ل80%  من مجمل المحادثة و 20حديثك جب ان تكون   %  للعم

ة  س جب ان تكون مستمع ب   %  من مجل المحادثة80مع اخر 

  

اضات ك  . 2   : الاع

ل اج للعم ح الأسئلة قد تكون ولدت مشاعر الاحت ق ط ن يوجد لدى  عن ط اء المنتج ول ل

اضات  ل اع   : جب حلها... مثلالعم

  أنا لست مهتم   -

سعر ارخص توجد - ن     نفس المنتج الذي تقدمه ول

كة - ال المنتج او     أنا لا اثق 

اضات؟  ... فكر  مكن ان ترد ع تلك الاع ف     ك
ث؟  او  نهاء الحد المة ؟اغلاق  ام انك ستقوم ب   الم

20%

80%

Sales

انت

العميل



 

  ال نظرة ع مثلث فن البيع 

  

  

  

  

  

  

ة البيع  ل شخ  سواء ع وخطوات عمل ش    ذاتها الهاتف او 

ن معظم   ول
ً
يع وتكره البيع اصلا   الناس لا تحب ان ت

  

 : قة    الحق

د اذا كنت تكره البيع فأنت      تعا من الإفلاس التأ

  

  

  

 العوامل الداخلية

المعرفة...) –الثقة بالنفس  –( الصدق   

 طرح الأسئلة

 –للسيطرة في مجرى المحادثة ( 
 وتوجيه المشاعر)

 كسر الاعتراضات



 

  

  

  

  

  

  

ة ة الإعلان تا   ال

   



 

لمات ل ال ة  فن تح ة الاعلان تا ة  ال دون الحاجة ا أموال مقبوضة ا  المكت
  تواجدك 

ت  الفعل ا ذلك المنتج ؟  منتج يوما ما هل اش شفت انك لا تحتاج  عد ذلك ا   و

اء منتج ما؟ د  ب انك ت س ضت أموال    هل اق

ب؟    هل وقعت  ذلك مرارا ومرارا ؟ ولا تعرف الس

ة ...  ة الاعلان تا اء تلك قوة  ال ستغ عنها الأث   ال لا 

ة ؟  ة الاعلان تا   ما  ال

ة البيع وانما ع  عمل ل شخ لتقوم  ش قة متقدمة لفن البيع لا تتطلب تواجدك   ط
ي منتج ما  ش قة معينة توجه مشاعرك لتجعلك  ط ة  وقد تكون لست  ... لمات مكت

  . حاجة ا ذلك المنتج

ات؟  اء ولل    لماذا تلك المهارة مهمة جدا للأث

صال   لأنها  ك القدرة ع إ   عدد من الناس  لأ لماتك تعط

  الفردي ...  و البيع نموذج مطور لفن الاقناعو 
ل شخص الاقناع الفردي     1:1 كون شخص مقا

ة ستكون  ة الاعلان تا    او مليون أو ا من شخص رما ا ألف اما  ال

1:1000 

1:1000.000   

م نائمون ...  اء المال ح و صنع الأث قة  تلك الط   و

ل م ...    تخ
ك ...  ة الخاص  ع قرأون الرسالة الب   عندما 

قومون  اء دون الحاجة لتواجدك ... س     ال

المنتج موجود لتقنع ست(انت ل   )الناس 

ة البيع  عمل ة  اختصار   انت لست موجود لتقوم  ك ة بيع اوتومات   عمل

قك احد اليها  و  س دة ال لم  مجرد وجود تلك الفكرة الف ظن معظم الناس أنه  ما  هنا  
اء ...    سوف تقوم بتحقيق ال

  . صنع آلاف الدولارات منها ... وسأقوم  المهاراتانما اعطي فكرة متوسطة ... و اعطي تلك 



 

ة  تا ل مرة ؟لماذا تنجح ال ة     الاعلان

ب أننا ك   س م بنا عقلاني ...  سعاطفي ولنحن وذلك  العاطفة والعاطفة  من تتح ...   نتأثر 

ل أوتومات عندما  المشاعر تولد الأفعال وتلك العاطفة او  التأث ش قة معينة ...  يها  علنقوم  نقوم و  ط

ب منط  حث عن س عض الأمثلة:  ل عقولنا  ال  ...  

  ي ش سانت  د فقط  ... ك ةالخاص الملا سانت لا ت ل  ملا د الستا شعر  –(انت ت الماركة ال 

د  ل ج ش ل متم  فيها  ش  ) و

 ي شقة ش طان وسقف (انت  ... انت  ــع ح د فقط ار يانت لا ت ان ال و الراحة الأمان  ش و الم

 ( ه اطفالك تك د ان ترى ف  ت

  ست اري ل ارة ف ي س ش نما  لأنها انت  ك  لإرضاءعة ( و ة  –الأنا الخاص  شبع رغ د ان  ت

اه  الشارع – التم  داخلك د اخذ الان  ) ت

  ي ش س انت  فون ل فون الأ  لأنهالأ ت ا ة انك اذا مل ع ل زرعت برسالتها الب كة ا ل لان  ع ( 

ة انت شخص  قة العل  )  coolانت من أصحاب الط

ب منط  حث ع س ب العاطفة ... و ت س ي  ش ج ائك لذلك المنت د عن ومع جميع تلك الأمثلة انت 

ــــع    فون لانه  ك انه ... مثلا أنا احب الا د من أجهزة  دع اخ عة  جالسامسونيوجد العد   ال

ك ...  ةواضافة ا معلوماتك ... شاش فون الخاص  كة سامسونجالا    من صنع 

   تحقق من تلك المعلومة ع جوجلمكنك ال

لها وتظن ان  ة بها أو تتجا ات أما ان تكون ع غ درا ة ال معظم ال ة الاعلان تا ة ال م تلك أ

عات  ق  ال ستحقق أع المب س   حملات ال

ة وع  وت معان ت بها الحال ا الإفلاس واغلاق الم ائن ا أن ي    للحصول ع ز

ك ان جب عل م المهارات ال  اء وتلك المهارة من أ   تتعلمها اذا اردت تحقيق ال

ن بها  ف تقنع الاخ مة اذا لم تكن تعرف ك ك عظ انت الفكرة الموجودة لد لان مهما 

مة دون ق   ستكون 

  



 

  الخاتمة

ة ...  ة المال د ان تحقق الح  ت
ً
  اذا كنت فعلا

 
ً
د ان تقتل الخوف الما والقلق ... اذا كنت فعلا امات اذا كنت ت   ... دائم التفك  الال

ل ...  عنتوقف اللوم ...  عنفقط توقف    التأج

ذلك الا ء مالم تقم انت  غ    ن ذلك لن 

ده  الفعل الا ما لقد حلمت  ة ... حان وقت التطبيق ... ضع ما ت اف ه ال   ن... ف

  

التعلم  ثمار وقتك  اس دأ  ر مهاراتك  ا   وتط

ثمار    لان ذلك أفضل أنواع الاس

استخدام مهاراتك  دأ    لصنع المال ا

ق... الان     عرفت الط

اة    تمرد ع الح

 واصنع ثروتك  

05/09/2018 

س حمودة  جي ج  

  

  

  

  

  



 

اتب:    عن ال

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

س  جي ج   بولندي  –سوري  حمودة 

  الأجور أعلى يتقاضون الذين الاعلانية الرسائل وكتابة البيع فن في الاستشاريين أفضل من

ً  في العديد من الشركات كرجل بيع عبر الهاتف...   عمل سابقا
ً  التي حققت اعلى المبيعات  كاتب رسائل بيعيه للعديد من الشركات ايضا

 مضارب محترف في أسواق المال العالمية
  وارسو البولندية العاصمة في العقاري للاستثمار ESTATE REAL AMP  شركة صاحب

 

 

www.Amprealestate1.com 

 

 

 

www.Hamodab.com 

ع ع ...  مكنك متا  

www.facebook.com/HamodaBrze         |          www.instagram.com/hamoda_brz 


